
 令和８年５月１５日 

お 知 ら せ 

 岡山県産業労働部 

産業振興課地域産業班 

担当：森田・竹内 

（内線 5183･5187） 

電話：086-226-7352 

 

自動車関連中小企業向け技術提案スキル向上セミナー 

～魅せ方で掴む新たなビジネスの可能性～を開催します！ 

 

県では、ＣＡＳＥやＥＶシフトなど、自動車産業を取り巻く環境が大きく変化す
る中、県内自動車関連中小企業の取引先の多様化につながる提案力・競争力向上を目
的に、展示会出展における効果的な技術手法を学ぶセミナーを開催いたしますので、
お知らせします。 

なお、本件については、県政記者クラブ及び経済金融記者クラブへ同時にお知ら
せしております。 

 

記 

１ 名  称  自動車関連中小企業向け技術提案スキル向上セミナー 

～魅せ方で掴む新たなビジネスの可能性～ 

 

２ 開催日時  令和８年６月２６日（金） １４：００～１６：００ 

 

３ 開催場所  サン・ピーチ OKAYAMA（岡山市北区駅前町 2-3-31) 

 

４ 対  象  県内自動車関連中小企業または、 

自動車産業への参入を希望する県内企業 

 

５ 受 講 料  無料 

 

６ 申込方法  別紙の URL または、二次元コードよりお申込みください。 

 

７ 申込締切   令和８年６月２２日（月） 

 

８ 事 務 局   〒701－1221 岡山市北区芳賀 5301  

（公財）岡山県産業振興財団 研究開発支援課 担当：中磯、安達 

(TEL)086-286-9651  (MAIL)jidousya@optic.or.jp 



岡山県委託事業

SDVやＥＶシフトなど、自動車産業を取り巻く環境が大きく変化する中、自動車関連中小企業には、自動車

メーカー等への技術提案や多業種が集まる展示会への出展により、新たな受注を獲得し、取引先の多様化につ

なげる提案力・競争力が求められています。大企業への提案にも通用するノウハウを直接学習できる貴重な機

会ですので、 これから展示会出展を予定されている方は、是非ご参加ください。

令和８年度自動車部品サプライヤー展示会出展支援事業

技術提案スキル向上セミナー

お問合せ

（公財）岡山県産業振興財団 ものづくり支援部 研究開発支援課（担当：中磯・安達（美））
TEL：086-286-9651 FAX：086-286-9676 E-mail：jidousya@optic.or.jp

■講演

自動車関連中小企業向け

「展示会で技術・製品を効果的にPRするノウハウ」
コンセプト・シナジー株式会社 代表取締役 高杉 康成 氏

■対象
・県内自動車関連中小企業

・自動車産業への参入を希望する県内中小企業

主催：岡山県（委託先：（公財）岡山県産業振興財団）

■申込期限
令和８年６月２２日（月）

■申込先URL（※右記、二次元コードからもお申込みいただけます。）
https://www.optic.or.jp/manage/event/event_edit/index/10354.html

■受講料
無料

実践型① 実践型②

９月下旬予定（別途募集）

社内で作成した
展示物の案を発表

～魅せ方で掴む新たなビジネスの可能性～

【講師紹介】
株式会社キーエンスにて、新商品開発プロジェクトリーダーとして、
世界初・業界初を中心とした多数のオンリーワン商品企画・開発に携わる。
退職後、経営コンサルタントとして独立し、上場企業をはじめ様々な規模・業種の企業に対して新規事業や新商品開発、高収
益をあげるための仕組みづくり、ソリューション営業力強化などのコンサルタント活動を行っている。
日経ビジネス電子版、日経トップリーダー連載、プレジデント、ＳａｌｅｓＦｏｒｃｅブログ、PIVOTなど様々なビジネス媒体に登場。
著書は、「キーエンス流性弱説経営：日経BP」「最強ソリューション戦略：日本経済新聞出版社」などがある。
令和８年度 日本中小企業診断士協会連合会 テキスト執筆、論文審査委員

2026 . 6 . 26 FR
Y

14:00 – 16:00

■講座スケジュール
展示会出展における効果的な技術手法を学ぶ講座をセミナー型と実践型に分けて開催します

◆◇本セミナー◇◆
…展示会出展における効果的な技術手法を
分かりやすくご紹介します。

＜内容＞
より訴求力を高めるために、
・展示パネル
・ブースレイアウト
・来場者アンケート
・パンフレットやHP
・当日のオペレーション 等のポイントをご紹介します。

◆◇研修◇◆
…自社の製品・技術を効果的にPRするために
パネル及びパンフレットデザインや出展物の見せ
方等について、実践型で開催します。

＜内容＞
案件獲得、名簿獲得、テストマーケティング等展示会の目的
に合わせたオペレーションや訴求ポイントの整理などを行
うとともに、自社の強みを生かした出展物のＰＲポイントを
最大化するためのブラッシュアップを実施します。

※8月・9月・10月の計3回開催予定

場所：サン・ピーチOKAYAMA
（岡山市北区駅前町2-3-31)
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